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        Individuelle Produktkonfiguratoren für deinen Vertriebserfolg


        
            
                Immer mehr Kunden suchen nach Produkten, die fern von Standardlösungen exakt ihren individuellen Bedürfnissen entsprechen. Unternehmen auf der anderen Seite müssen sich anpassen und auf die neuen Kundenanforderungen reagieren, um konkurrenzfähig zu bleiben.

                Oft werden dadurch Shopsysteme unübersichtlich und mit Optionen versehen, die Benutzer abschrecken und überfordert von einem Kauf zurückhalten.

                Besser kann hier eine individuelle Konfigurator Software sein, wie Raumkonfiguratoren, Küchendesigner, Pool Planer oder der Möglichkeit seinen Computer selbst zusammen zu stellen.

            


            

    Kostenloses Erstgespräch
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        Vorteile von Tools und Konfiguratoren


        Gut durchdachte Konfiguratoren für Produkte, die Shops vorangestellt sind oder nützliche Tools, nehmen den potentiellen Kunden bei der Hand und geben eine Benutzererfahrung, die überdurchschnittlich öfter zu einem Lead führt.


        

            
                
                    
                        
                    
                

                
                    Längere Verweildauer auf Ihrer Website

                    Indem potenzielle Kunden sich intensiver mit der Anpassung ihres Produkts beschäftigen, steigt die Verweildauer auf Ihrer Website (Retention Time). Ein Abbruch ohne Lead wird unwahrscheinlicher (Sunk Cost Fallacy).

                

            


            
                
                    
                        
                    
                

                
                    Gamification

                    Durch einen spielerischen Umgang mit Ihrer Produktpalette macht Onlineshopping Spaß und baut durch gezielte Platzierung eine größere Brandawareness auf.

                

            


            
                
                    
                        
                    
                

                
                    Potential für Unternehmen ist immens

                    Unternehmen wie IKEA nutzen bereits erfolgreich 3D Produktkonfiguratoren und Küchenplaner. Auf diese Weise lässt sich jedoch nahezu jedes Produkt individualisieren oder präsentieren.

                

            



            
                
                    
                        
                    
                

                
                    Statistisch analysierbar

                    Durch Monitoring wie Kunden deinen Konfigurator nutzen, ist die Möglichkeit gegeben die User Experience statistisch auszuwerten und permanent zu verbessern.

                

            


            
                
                    
                        
                    
                

                
                    Suchmaschinenoptimierung

                    Nützliche Tools und interessante Konfiguratoren werden im Internet oft geteilt, womit sich auch die Sichtbarkeit Ihrer Webseite in Suchmaschinen langfristig verbessert.

                

            


        


    





    

        Vereinbaren Sie ein Kennenlernen

        Vereinbaren Sie noch heute einen Kennenlerntermin, um gemeinsam an der Umsetzung Ihrer Vision für nachhaltigen Vertriebserfolg zu arbeiten.


        
            
                Jetzt Kontakt aufnehmen
            

        


    





    

        Entwicklung eines maßgeschneiderten Konfigurators

        Im Detail entwicklen wir eine individuelle Lösung, die Ihrem Shopsystem oder ERP System voran gestellt ist. Da Konfiguratoren so einmalig wie Ihre Produkte sind, optimieren wir an folgenden Stellschrauben:


        
            
                
                    Prototypische Findungsphase

                    Selbst wenn Sie noch keine klare Vorstellung haben, können wir mit einem Prototypen starten (Minimum Viable Product) und können während der Entwicklung das Potenzial durch agile Entwicklung voll ausschöpfen.

                

            


            
                
                    Von UI/UX bis zur Kundenbindung

                    Die Entwicklung eines erfolgreichen Konfigurators erfordert ein ansprechendes User Interface und eine User Experience die das Gefühl gibt, das Produkt selbst zu entwickeln. Dinge die man selbst gestaltet, zu denen hat man automatisch eine größere Bindung.

                

            


            
                
                    Kontinuierliche Optimierung des gesamten Funnels

                    Ein guter Konfigurator begleitet den potenziellen Kunden durch den gesamten Kaufprozess und animiert zu Wiederkäufen und anderen Dienstleistungen.

                

            


            
                
                    Leistungsstarke Produktvisualisierung

                    Durch eine detaillierte Darstellung Ihrer Produkte lassen sich viele Dinge die oft Erklärungsbedarf haben einfach kommunizieren und reduziert Nachfragen beim Support.

                

            



            
                
                    Ausgabeformat optimal abgestimmt auf Produktion

                    Die entgegengenommenen Informationen nach einem Lead können flexibel angepasst werden, um interne Abläufe auf Ihre Anforderungen und Produktionsabläufe zu optimieren und manuelle Anpassungen zu vermeiden.

                

            


            
                
                    Verifikation der Konfiguration

                    Nicht jedes Bauteil ist universell kombinierbar. Bei Fahrzeugkonfiguratoren beispielsweise schließen sich viele Komponenten gegenseitig aus, was eine Verifikation der Konfiguration und entsprechende Benutzerkommunikation erfordert.
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